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FAQs 
常⻅见的问题： 

 
 

为什么要进⼝口/出⼝口？ 
 
出⼝口可以成为提⾼高营业额的最佳⼿手段。 
 

• 美国在世界上经济实⼒力最强， 然⽽而，95%的美国的消费的产品和服务⾏行业的服务都是国

外提供的。 

• 随着中国和印度扩⼤大开发市场，这两个前途光明的⼈人⼝口⼤大国正在迅速地成为发达国家的

进⼝口国及产品供应国。 

• 出⼝口可以增强你⽣生意的根基。 

• 它还可以平衡商界（平衡国家特点差异，结构和季节性的不稳定性）。 

• 出⼝口可以保证充分利⽤用⽣生产能⼒力。 

• 它可增强你在国内市场的实⼒力。 

• 它可曾强你在各个市场中的竞争⼒力。 

 
从战略⾓角度上看， 出⼝口是保证⽣生意增⻓长的⼀一个合乎逻辑的发展步骤。国际贸易量在持续快速

增⻓长， 越来越多的保护关税签订于在各国的所谓的⾃自由经济贸易区及贸易协定间之间（ 如： 

欧洲⾃自由贸易联盟，欧盟和澳⼤大利亚⾷食品⼯工艺协会理事会等）。如果要和进⼊入国内市场的外国

产品以及外国公司竞争， 就意味着越晚难度越⼤大，致使被动地在国内市场中与国际供应相抗

衡。因此，就应该不要放松国内市场，还要放宽眼界， 超越国界，努⼒力争取打开全球市场的

⼤大⻔门。
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进⼝口/出⼝口和与 SGI合作的价值… 
 
世界上的商机是开放的――你的商机呢？随着全球化，新的通讯途径的开发（email, Skype, 

⺴⽹网⻚页等），世界上⽆无论公司⼤大⼩小，做⽣生意还从来没有这么容易过。 
 
“看你要卖什么，先找到⼀一本纽约的， 伦敦的，苏黎世的，伊斯坦布尔的，温哥华， 柏林，

阿姆斯特丹，奥克兰等地公司名录的电话册， 然后就可以开始你的⾸首次商业会谈了。你⼀一旦

这样做， 你就会变成成功的进⼝口或出⼝口商！”这些情景⼤大都是印在政府的援助计划书或是教

科书上的，或者是还出⾃自某些贸易公司的宣传。或许可以这么容易做⽣生意， 但是把⼀一个新产

品打进另⼀一个国家甚⾄至另⼀一个⼤大陆经常没有⽐比只找到接受⽅方和给国外公司打⼏几个电话那么简单。 
 

原则上讲，你并不需要这么多的信息⽽而开展进出⼝口业务： 

 

• 如果你有⼀一个⺴⽹网站， 你就已经占有了⼀一个“全球”的市场营销的平台。 

• 如果你在多投资⼀一些的话， 你就可以设置⺴⽹网上信⽤用卡订单系统，⽆无论澳⼤大利亚⼈人或是格

林兰⼈人都可以⻢马上订购你的产品。 

• 如果你的⺴⽹网站有出⼝口国家语⾔言的翻译版效果会更好。 

 
如果这些信息对你来说还是不够， ⽽而你正在寻找更多的国际销售渠道的话， 你可以使⽤用所谓

的在线贸易平台。 这些平台（如 www.alibaba.com）通常能够提供运输服务。如果这些⽅方法

还是不能达到货品的国际标准， 你可以在有关国家参加⼀一些产品展览会。（ 许多政府机构/

你本国的⼤大使馆会为 帮助你争取客户做很多耗时的⼯工作，如现场展⽰示之类的活动。 他们甚⾄至

还会帮你做⾏行政管理⼯工作（ 如： 客户表格，HS编码等）。 
 

这些信息你都可以⾃自⼰己找到， 只要你有点运⽓气， 肯花费些时间， 坚持不懈的争取，就会

打开它的⼤大⻔门。在我们 SGI的⺴⽹网⻚页上， 我们提供⼤大量的各种有益的免费信息。你可以利

⽤用这些连接来确保成功地把产品打⼊入国际市场。 如果在使⽤用我们信息资源的同时或是你⾃自

⼰己调查期间， 遇到不解的问题，需要花时间进⼀一步的调查时， 我们建议你联系我们或是

我们的竞争对⼿手。 
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我什么时候应该联系 SGI呢？ 
• 你在别的国家认识某公司的供求商/经销商吗？ 

• 你知道他们的名字，电话和电⼦子信箱吗？你知道该如何把新产品最佳地展现给这些⼈人吗？ 

• 你了解你要进⼝口和出⼝口货物国家的⽂文化差异，消费状况和操作进出⼝口业务时如何交流吗？ 

• 你是否熟悉这些国家的进出⼝口法律？ 

• 你是否在这些国家的海关或⼤大使馆有良好的关系？ 

• 你是否熟悉你货物的 HS 编码？ 

• 你是否清楚你所进出⼝口国的货物（⾷食品）在这些国家法律及条款？ 

• 你从哪⾥里能够得到政府出⼝口援助（如经济援助等）？ 

• 你对你所出⼝口产品在销售国的包装形象有何设想？ 

• 你是否试图进⾏行市场渗透？ 

• 你的产品是不含 GMO的（⾷食品）吗？ 

• 你是否需要改变包装尺⼨寸以满⾜足国家或⽂文化的特殊需求？ 

• 是否国内的 FOB和国际的 FOB含义⼀一样？ 

• 什么是通⾏行的此国家的国际贸易术语解释通则？ 

• 你在哪⾥里并如何拿到最优惠的运输价格？ 

• 你的货物需要多少运输时间？ 

• 你如何对待你潜在的⻓长途业务分销商？ 

• 什么是信⽤用证? 

• 货物应该散装发货还是装箱发货？ 

• 是谁担保货物的安全，⼜又是谁对运输中的货物负责？ 
 

SGI可以回答以上的所有问题， 并且提供相关的信息咨询。或者， 你也可以把这些⼯工作委托

给我们，就是说我们会积极地⽀支持您进⾏行进、出⼝口业务。 


